[0.001s][warning][perf,memops] Cannot use file /tmp/hsperfdata_ec2-user/291950 because it is locked by another process (errno = 11)
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                                 Finest Nintendo DS Gamings Ever            
        

        
            Even Nintendo was uncertain of just how gamers would respond to the DS. Originally marketed as a “ 3rd pillar that would stand side-by-side with the Video game Boy Advance as…
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                                 Sustanon 250 steroid: tutto cio che devi sapere            
        

        
            Sustanon 250: Una panoramica sullo steroide Cos’e Sustanon 250?

        

        
                                            ! Без рубрики
                            2023-10-03
            
                000            

        

    


	
        
        
                    
                资讯
            

        
                
            
                                 开网店需要准备什么设备？需要投资多少钱？_2023推荐            
        

        
            首先，一台电脑是开网店的基本设备之一。通过电脑，网店主人可以管理商品信息、发布商品图片和描述、与买家进行沟通等。电脑应具备稳定的网络连接和流畅的操作系统，以确保网店的正常运营和顺畅的交易过程。                    现在越来
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                                 淘宝开店什么类目好做？做淘宝店需要投入多少钱？_2023必读            
        

        
            首先，在确定类目之前，我们需要了解市场需求和竞争情况，可以通过淘宝的数据分析工具、行业报告以及社交媒体等渠道来获取相关信息。                    随着互联网的快速发展，电子商务成为了人们购物的主要方式之一。作为中国最大的在
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                                 淘宝开药店流程，淘宝开药店要求有哪些？            
        

        
            登录淘宝商家后台，首先，需要在淘宝官方网站注册账号，并登录淘宝商家后台，在这里，你可以找到开设药店的相关选项。                    随着互联网的快速发展，越来越多的传统行业开始进入电商领域，其中包括药店。淘宝作为我国最大的
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                                 淘宝上零食店怎么开？开零食店需要什么许可证？_今日已更新            
        

        
            首先，关键的一步是确定你的产品定位，零食市场种类繁多，你需要考虑目标受众群体和他们的口味偏好。                    随着电子商务的迅猛发展，越来越多的人选择在淘宝上开设自己的零食店。相比传统实体店面，淘宝平台提供了更广阔的
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                资讯
            

        
                
            
                                 怎样开淘宝童装店？开童装店如何找货源？-头条内容            
        

        
            确定目标市场：首先，我们需要确定自己的目标市场是哪些年龄段的孩子，比如0-3岁的婴儿、4-6岁的幼儿或7-12岁的小学生等。                    童装市场一直以来都是一个非常热门的行业，因为人们对于孩子的关爱和需求一直不断
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                                 淘宝开店必须用千牛吗？淘宝网店需要多少资金？2023已更新/推荐            
        

        
            首先，我们需要明确什么是千牛，千牛是阿里巴巴旗下的一个多功能工具，主要用于淘宝店铺的运营管理。                    在如今的电商时代，淘宝已经成为了众多卖家创业的首选平台。然而，对于新手卖家来说，面临的一个重要问题就是是否
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                资讯
            

        
                
            
                                 个人开淘宝店怎么交税？淘宝网店开店的步骤            
        

        
            个人开淘宝店要合法经营，就必须按照相关法律法规进行纳税，首先，你需要明确你是否属于个体工商户或者个人独资企业。                    随着互联网的发展，电子商务成为了一种热门的创业方式。淘宝网是国内最大的电商平台之一，许多人
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                                 淘宝如何开零食店？淘宝开一家零食店要多少钱？            
        

        
            首先，要开设一家零食店，首先需要注册一个淘宝卖家账号，注册过程简单快捷，只需填写相关信息并进行身份验证即可，注册成功后，就可以开始准备开店了。                    淘宝作为中国最大的电商平台之一，为无数创业者提供了一个宝贵
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                资讯
            

        
                
            
                                 开网店到哪里找货源？开网店需要关注达人吗？_2023必读            
        

        
            厂家直供：如果你愿意花时间去寻找，可以考虑直接与厂家合作，通过深入了解行业，参加相关展会，与厂家建立联系，你可以获得货源的第一手信息。                    在互联网时代，越来越多的人选择开设自己的网店来创业。但是，对于初次
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                                 千牛保证金自动续费怎么关闭？会被扣钱吗？2023已更新/推荐            
        

        
            登录千牛平台：使用卖家账号和密码登录千牛平台。                    在阿里巴巴旗下的千牛平台上，卖家需要缴纳一定数额的保证金作为信用担保。而这个保证金的续费通常是自动进行的。那么，如果卖家想要关闭千牛保证金的自动续费功能，
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                                 淘宝千牛保证金怎么可以不交？哪里交？-头条内容            
        

        
            申请免保证金资格：有些卖家可能因为特殊情况或者其他原因希望不交纳保证金。在这种情况下，卖家可以向淘宝千牛客服提交申请，说明自己的情况并请求豁免保证金。                    在淘宝千牛平台上，卖家需要缴纳一定数额的保证金作为
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                                 如何淘宝开店认证？淘宝开网店需要多少费用？            
        

        
            首先，你需要确保自己具备一些必备条件，首先，你需要一个合法的身份证明，例如身份证或者护照。                    在如今的电商时代，淘宝已经成为了许多人创业的首选平台。然而，要在淘宝上开一家成功的网店，并不是一件容易的事情。
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                                 淘宝开店铺需要多少钱？淘宝新店一般要熬几个月？_推荐阅读            
        

        
            首先，开店铺的基本费用主要包括注册费和年费，注册费是指开通店铺所需的费用，一般在几百元到上千元之间，具体金额取决于选择的店铺类型和等级。                    淘宝作为中国最大的网络购物平台，吸引了无数的商家加入进来。对于想
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                                 淘宝卖家保证金交多少？做淘宝店需要投入多少钱？_推荐阅读            
        

        
            首先，我们需要明确什么是淘宝卖家保证金，保证金是指卖家在成为淘宝商家时需要缴纳给平台的一笔押金。                    淘宝是中国最大的在线购物平台之一，吸引了数以亿计的买家和卖家。对于想要在淘宝上开店的卖家来说，了解保证金
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                                 如何在淘宝上开店铺？淘宝开店的条件            
        

        
            首先，开店前需要了解淘宝开店的条件。淘宝对于开店有一些基本要求，首先，你需要具备一定的资金。                    淘宝作为国内最大的电商平台之一，每天都吸引着数以百万计的买家和卖家。对于想要创业或者寻找一个全新销售渠道的人
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                                 淘宝开店如何盈利？淘宝开店如何计算每月利润？2023更新/推荐            
        

        
            首先，要选择一个适合的产品，在淘宝上开店最重要的是选择一个有市场需求的产品。                    随着互联网的快速发展，越来越多的人选择在淘宝上开设自己的网店。然而，在众多的卖家中，能够真正实现盈利的并不多。那么，淘宝开店
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                                 淘宝化妆品保证金是多少？不交保证金可以卖东西吗？            
        

        
            根据淘宝的规定，化妆品店铺在开店之前需要缴纳一定额度的保证金，具体金额会根据卖家的信誉等级来决定。                    淘宝作为中国最大的电商平台之一，涉及到各种商品的交易，包括了化妆品。对于卖家而言，为了维护平台交易秩序
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                                 开淘宝要交多少保证金？开淘宝店需要缴纳哪些费用？2023已更新/推荐            
        

        
            对于开设淘宝店铺所需的保证金金额，并没有一个统一的标准，因为不同类型的店铺、商品种类的不同等均会对保证金金额产生影响。                    在当今的电商时代，淘宝已经成为了一个极具影响力和吸引力的电商平台。许多人都希望能够
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                    亚马逊防关联（亚马逊如何防止账号被关联）
                    
                        2022-04-12
                        
                            分享到: 
                                                            
                                                                    
                                                            
                                                                    
                                                            
                                                                    
                                                            
                                                                    
                                                        
                        

                    

                    
                        亚马逊的规则就是，一个人或一个公司只能有一个亚马逊账号，但是你可以申请多站点。比如你一套资料可以注册美国、欧洲、日本、中东、瑞典、澳洲等站点。但是你同时拥有两个以上的美国站点，两个以上的英国站点，这种是不允许的。亚马逊通过各种大数据判断你存在经营多个同站点账号，就会判定你关联，把你账号关了。

那么我们做亚马逊的不可能只做一个账号，只有一个账号是做不起来的，因为你有可能账号挂了， 而且亚马逊多产品也需要多账号去布局。

关联有什么后果？

如果是交叉关联，a账号登陆到b网线，b账号登陆到a网线可能两个都会挂。要是两个账号不小心登陆到同一个ip，那么可以申诉回来一个或者两个都可以回来，看概率。

那么我们如何避免关联?

1.账号资料

营业执照、法人、手机号、邮箱、收款、信用卡；这些资料通通不能重复。营业执照，法人，这个要注意，一个法人只能注册一个公司去开店，法人不能重复，监事可以重复。手机号这个现在网上也有很多网上卡号，或者自己去营业厅办多张副卡。邮箱这个注册不难，重新注册一个，邮箱注册过亚马逊的不能再来使用；收款账号这个连连，pingpong，payoneer都可以申请不同的子账号。信用卡这个你可以申请子卡。

2. 网络登陆环境

这个登陆的网络ip要独立开来，现在接宽带比较贵，大家可以买vps，阿里云。或者大家可以买流量卡，再买个上网卡托，直接插在电脑上就可以上网了。这种上网网速很慢。没有宽带快，但是比较低成本。当然大家大账号的话，接个宽带也可以，但是宽带注意要独立开，不要不小心插错了，a宽带接入a电脑，b宽带接入b电脑。

3. 登陆硬件

一台电脑，一个vps只能登陆一个账号，登陆过的电脑不能重新登陆注册亚马逊。

4. 店铺产品信息

店铺产品互相之间重复度不能达到30%以上，否则将会有关联风险。

5. 浏览器指纹

比如插件、cookies、打字速度、操作系统、客服回复邮件文案等等；这些是亚马逊通过大数据指纹判断关联。

总结：防止关联就是要把会导致关联的因素全部独立起来，不要共用。而且日常操作要格外小心，很多卖家都懂的这个道理，但是就是日常不小心的操作导致，所以导致关联。

                                            

                
	
                    cpc证书介绍及测试标准项目
                    
                        2022-04-05
                        
                            分享到: 
                                                            
                                                                    
                                                            
                                                                    
                                                            
                                                                    
                                                            
                                                                    
                                                        
                        

                    

                    
                        CPC介绍及测试标准：

1.CPC证书必须基于CPSC认可的第三方检测实验室检测结果；

2.由销售商签发CPC证书，第三方实验室可以提供协助起草CPC证书；

3.儿童产品必须符合所有相关的安全规则及条列；

4.CPC证书需包含的信息：

①产品信息（名称和描述）；

②产品适用的所有的法规和条列；

③制造商信息：包括名称、地址和电话；

④产品生产日期和地址，生产日期必须到年月，地址必须到城市；

⑤检测时间和地址

⑥第三方检测机构信息（CPSC认可的实验室）：名称、地址、联系电话；

5.儿童产品正常出口美国要求的CPC证书需包含的信息：

①产品信息（名称和描述）；

②产品适用的所有的法规和条列；

③进口商或制造商（美国本土）的信息：包括名称、地址和电话；

④支撑证书的检测结果档案持有人的联系信息：名称、地址、邮箱地址和电话；

⑤产品生产日期和地址，生产日期必须到年月，地址必须到城市；

⑥检测时间和地址或者证书基于的检测报告；

⑦第三方检测机构信息（CPSC 认可的实验室）：名称、地址、联系电话。

程工：151+3562+9064

CPSC公布38个标准中主要检测内容

①CPSIA 总铅和邻苯；

②美国玩具标准 ASTMF963；

③电动玩具安全标准 16 CFR Part 1505；

④摇铃玩具要求 16 CFR Part 1510；

⑤奶嘴安全标准 16 CFR Part 1511；

⑥儿童服装、地毯燃烧性能，如 16 CFR Part 1610；

⑦幼儿产品：童车、童床、围栏、背带、安全座椅、自行车头盔等产品标准。

常见产品建议测试项目

1.玩具：

①CPSIA 总铅+邻苯；

②ASTMF963 玩具标准；

③16 CFR Part 1501 小部件（针对玩具已经被 ASTMF963 覆盖）；

④16 CFR Part 1510 摇铃玩具要求（摇铃玩具才要求，已经被 ASTMF963 覆盖）；

⑤16 CFR Part 1505 电动玩具安全标准（电动玩具要求）

2.儿童服装：

a.CPSIA 总铅+邻苯

b.16 CFR Part 1501 小部件

c.16 CFR Part 1610 服装纺织燃烧性能

d.16 CFR Part 1615 儿童睡衣裤燃烧性能，尺寸 0-6X（只针对儿童睡衣）

16 CFR Part 1616 儿童睡衣裤燃烧性能，尺寸 7-14X（只针对儿童睡衣）

3.奶嘴：

①CPSIA 总铅+邻苯

②16 CFR Part 1501 小部件

③16 CFR Part 1511 奶嘴: 300

4.其它儿童产品：

建议做 CPSIA 总铅+邻苯或幼儿产品：童车、童床、围栏、背带、安全座椅、自行车头盔等产品标准。

儿童产品安全一直是每个国家关注的重点，每个儿童都是国家的希望，儿童玩具安全检测的重要性，它涉及的不仅仅是产品召回所带来的经济损失，品牌影响，更主要的是因产品所具有的潜在危险而引起的“安全事件”。

关于儿童产品证书常见问题

1、什么是CPC认证？

CPC认证是指颁发的书面儿童产品证书，用以制造商或进口商证明其儿童产品符合所有适用的儿童产品安全规则（或对于该产品类似规则，禁令，标准或委员会执行的任何法律的规定）。

儿童产品的认证必须基于第三方测试的通过测试结果。第三方测试实验室提供测试服务和结果，也就是一般只提供报告，不提供证书，证书应该由进口商签发，第三方实验室可以协助起草。

2、由谁来签发儿童产品证书？

进口商必须为在海外生产的产品签发CPC，而美国制造商必须签发国产产品的CPC。

符合儿童产品安全规则或其他标准的儿童产品的制造商或进口商总是负有签发CPC的法律责任，即使第三方测试实验室或另一个第三方提供协助起草CPC。

3、应该向谁提供儿童产品证书？

如果您是制造商或进口商，您必须向您的经销商和零售商“提供”儿童产品证书。此外，联邦法律要求您根据要求向CPSC和海关总监提供儿童产品证书的副本。

如果制造商或进口商向其分销商和零售商提供合理的方式获得证书，则“满足”CPC的要求是满足的。您可以向经销商和零售商提供证书的实际硬拷贝，或者您可以在发票上提供具有该特定证书的专用网站。

4、在哪需提交儿童产品证书？

CPC必须“陪伴”产品装运，并且“配送”给分销商和零售商。根据要求，CPC必须提供给CPSC和海关关长。

5、需要向消费者提供CPC证书进行验证吗？

法律要求制造商或进口商颁发儿童产品证书;证书伴随每个产品或产品的装运;该证明书须提供予零售商及分销商;并应要求向CPSC提供证书。因此，您不必向直接面向消费者销售的消费者提供证书。

6、一个儿童产品证书是否证明该产品符合多个儿童产品安全规则？

是的。

例如，如果您证明您的产品符合禁止邻苯二甲酸酯，玩具安全标准，总铅含量和铅含量限制，小零件要求和其他适用法规，那么您的儿童产品证书第2节将如下：

15 USC 2057c：玩具和某些儿童产品中的邻苯二甲酸盐的测定。

ASTM F963-11，玩具安全的消费者安全标准。

（注意：您必须列出您要认证的玩具安全标准的具体数字部分，请参阅此列出的所有部分。）

15 USC 1278a：儿童产品中的铅

16 CFR Part 1303，含铅涂料和某些消费品禁令

16 CFR第1501部分玩具和其他用品的小部件禁止用于3岁以下儿童，存在窒息，误吸或摄入危险。

如果您的产品需要遵守额外的强制性法规，规则，禁令或标准，目前需要第三方测试和认证，那么您还将包括对该法规规则，禁令或标准的引用。

以上提供的每个要求的完整标题只是您的信息，不需要包括在您的孩子的产品证书。您只需要包括上面或在此列表中包含的数字引用代码。

7、儿童产品证书有什么需要条件？

测试必须基于由CPSC接受的实验室进行，且每个产品必须有足够样品通过测试。

8、是否有违反证书要求的处罚？

是的。违反“消费品安全法”，未能提供儿童产品证书，在某些条件下发出虚假合格证书，以及不遵守“消费品安全法”第14条。违反“消费品安全法”可能导致民事处罚，可能导致刑事处罚和资产没收。
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                        电商平台的防关联指的其实是多数电商平台禁止卖家在同一个环境下运营维护多个账号的行为。这个关联问题也就是浏览器指纹导致的。

浏览器指纹总的来说，分为基本指纹、行为指纹、高级指纹，高级指纹中又包括：画布指纹、WebGL指纹、AudioContext指纹、集成指纹。

既然是一份跨境电商账号安全运营指南，我就简单说说这些浏览器指纹的区别。

基本指纹：就拿大家常用的手机来说吧，每一部手机的牌子不同，型号不同，它们的硬件就不同，操作系统也不同，然后基于手机的分辨率、系统字体、语言、系统设置等信息可以判别你的网域IP，包括浏览器的插件（Flash/Java等）这也就是基于手机系统判别指纹。

行为指纹：行为指纹是基于你使用手机的行为指令来判别指纹的。具体来讲，就是你打开手机浏览器搜索浏览了一双鞋，然后浏览器就会依据你的行为算法就给你推荐相关的产品。

高级指纹：何为高级指纹？就是越不容易被检测判别的指纹形式，但不是高级就不会被检测。

1.画布指纹是根据屏幕分辨率和像素大小等参数生成图像来判别指纹环境，就像你随意拍摄的一张照片，系统都可以识别出来你是在哪个地点哪个时间用哪个软件拍的。

2.WebGL指纹其实和画布指纹类似，不过它更表现在3D图像上。

3.AudioContext指纹是基于不同手机型号或者不同浏览器产生的音频信号不同，以此判别指纹。

4.集成指纹顾名思义就是组合指纹，这种指纹能够大大降低指纹的冲突率，让指纹不易被识别，从而提高账号唯一标识，极大地避免了账号关联而被封号的问题。

换个通俗易懂的说法就是，要想跨境电商账户在**时不被封，就必须要防止你的浏览器指纹被追踪！

指纹浏览器有哪些

指纹浏览器有：ads浏览器（adspower浏览器）、候鸟浏览器（防关联指纹浏览器）、VM浏览器（VMlogin中文版防关联浏览器）、Multilogin、紫鸟超级浏览器、快兔浏览器

1、ads浏览器（adspower浏览器）

高效安全、性价比高（永久免费版拥有2个浏览器环境）、功能强大（多账号批量管理、RPA流程自动化、团队写作等）、登录平台无限制（可以登录亚马逊、虾皮等跨境电商平台、也可以登录FB、TK等社媒营销平台），界面简洁易上手，创建环境数量无限制，综合性价比高。

2、候鸟浏览器（防关联指纹浏览器）

这款候鸟浏览器是2021年最新的针对亚马逊测评开发的基于chrome内核的反指纹浏览器，经过我们测试相对其他浏览器来说防关联的安全级别更高。浏览器指纹的修改更彻底，操作起来也比较简单至于怎么使用和教程大家可以去候鸟的官网的帮助页面看一下，个人无限版是499一个月，可以创建无限浏览器环境、手机环境。可以是适配luminati、911S5等市面上常见的代理，经过我们测试新号下单成功率平均可以达到百分之八十多，尤其英国德国可以达到几乎百分之百。

3、VM浏览器（VMlogin中文版防关联浏览器）

Virtual multi login 多登浏览器开发公司有着多年业内专家指导和协作，立足于国内，服务于全球用户。我们致力于为用户提供最高等级的隐私安全保障，让全球更多用户享受安全浏览网络服务依托自主知识产权的虚拟多登浏览器平台形成完善的产品及服务体系。

独门的技术：

（1）自定义DNS服务器配置;

（2）自定义防泄漏计算机名称和MAC地址自定义；

（3）自定义移动端电池充电百分比，蓝牙API指纹和屏幕触摸事件检测支持；

（4）自定义浏览器SSL指纹；

（5）移动仿真启动模式来模拟移动端浏览器；

（6）cookie本地储存；

（7）最新的浏览器指纹库。

4、Multilogin

multilogin是市面上最贵的指纹浏览器环境，跟adspower团队一样，是纯粹的第三方工具开发团队，对用户隐私的保障高。作为指纹浏览器的老品牌，产品保持了欧洲人的严谨态度，技术能力也有不错的体现，支持中文，支持支付宝付款。

5、紫鸟超级浏览器

紫鸟浏览器的知名度是非常高的，成立于2015年，目前是指纹浏览器行业里面用户最多的，现在有150多万跨境卖家在使用，不少大卖家都在用，可想而知紫鸟浏览器在行业里面的影响力！另外价格很便宜，一个月几十块，但是防关联效果也非常棒！

6、快兔浏览器

快兔超级浏览器也是一个带有浏览器指纹修改伪装功能的超级小号多开浏览器，跟紫鸟的定位差不多，都是用来做店铺运营的，自带机房IP，一个IP的费用每个月大几十块钱。主要的功能可以参考紫鸟浏览器。

做跨境电商的确少不了使用指纹浏览器，不过卖家在选择指纹浏览器的时候，要多去比较在选择！

本文电脑具体操作的文字内容：电脑型号：戴尔optiplex7070、电脑系统：windows7家庭普通版、浏览器版本：360浏览器12

                                            

                
	
                    抖音星图6大类型榜单，推广必备
                    
                        2022-04-02
                        
                            分享到: 
                                                            
                                                                    
                                                            
                                                                    
                                                            
                                                                    
                                                            
                                                                    
                                                        
                        

                    

                    
                        抖音星图热榜的定义为通过平台数据，结合客户营销诉求，提供科学的选人策略，精挑细选出“标杆”达人。榜单由【创作者榜单】以及【视频榜单】构成，【创作者榜单】包含抖音短视频达人榜、抖音直播主播榜、头条创作者榜、西瓜中视频达人热榜，【视频榜单】包含星图视频热榜、抖音视频热榜。

一、新增了哪些类型的榜单?

此次升级将原先达人内容视角，升级为行业视角。并新增达人匹配方向的「涨粉黑马榜」、「超值星选榜」、「头部必选榜」，以及面向营销目标相关的「带货榜」、「应用下载榜」、「线索收集榜」。在热榜里的【创作者榜单-抖音短视频达人榜】下。

二、我没有上榜&排序靠后?

不同榜单的筛选规则和透出逻辑有很大的差别，且每个榜单都会通过多元的、综合的指标来评估达人，评估逻辑具体如下：

1. 涨粉黑马榜：

【筛选规则】：通过评估创作者近期涨粉趋势、视频播放量、账号活跃情况等维度对达人进行综合评估和筛选。

【达人优势】：此类达人近期粉丝增长速度较快，视频数据良好，具有一定的黑马潜力。

【适用场景】：适合客户想挖掘近期黑马型腰尾部达人，提高内容爆量几率。

【排序依据】：涨粉指数

2. 超值星选榜：

【筛选规则】：通过评估中腰部创作者近期行业复购情况、商单表现、性价比(预期CPM)等维度对达人进行综合评估和筛选。

【达人优势】：此类达人行业商单创作能力、种草能力较好，性价比高，且具有一定的组件转化效果。

【适用场景】：适合客户想挖掘内容符合行业需求、高性价比且粉丝量正增长的中腰部达人。

【排序依据】：性价比指数

3. 头部必选榜：

【筛选规则】：通过评估头部创作者近期行业复购情况、商单表现、性价比(预期CPM)等维度对达人进行综合评估和筛选。

【达人优势】：此类达人行业商单创作能力强，性价比高，且具有较好的传播能力。

【适用场景】：适合客户想挖掘内容符合行业需求、高性价比且粉丝量正增长的头部达人。

【排序依据】：达人指数

4. 应用下载榜

【筛选规则】：通过评估创作者近期内容的组件点击情况、互动率等维度，对该达人进行综合评估筛选，

【达人优势】：此类达人的内容组件点击率表现较好，具有良好的点击转化效果。

【适用场景】：适合客户想通过达人内容引导应用下载转化的营销场景。

【排序依据】：组件点击率

5. 线索收集榜

【筛选规则】：通过评估创作者近期的组件收集情况、互动率等维度对达人进行综合评估和筛选。

【达人优势】：此类达人的内容互动情况较好，能有效引导用户线索留资。

【适用场景】：适合客户想通过达人内容引导用户进行线索收集的营销场景。

【排序依据】：线索收集量

6. 带货榜

【筛选规则】：通过评估创作者近期的GPM、带货口碑、视频播放量等维度，对该达人进行综合评估筛选。

【达人优势】：此类达人的内容带货能力较强，带货口碑较佳，具有较高的内容带货转化价值。

【适用场景】：适合于大部分营销场景，尤其是确定对某款商品营销的场景，可从中挑选合适的达人合作。

【排序依据】：GPM

三、榜单位置

位置不变，在原「抖音星图达人热榜」位置

PC端：抖音星图官网-头部导航-热榜

移动端：抖音APP-我的星图-星图热榜

四、榜单指标问题

Q、为何带货榜单的GPM都是150+以上？

A、为了达人的数据安全考虑，星图会对达人的部分指标做模糊化处理。

了解了以上信息，达人就可以根据榜单要求制定相应的推广计划啦！
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                        进入正题之前呢，我想让大家明白闲鱼赚钱的原理，或者说精髓所在就是：中间商赚差价。

下面我就来告诉大家，怎么来操作。

首先，大家需要有一部能联网的智能手机，其次要有一个支付宝，然后应用市场下载一个闲鱼app，进去之后呢，直接选择支付宝/淘宝登录，进去实人认证后，就可以发布商品啦！

有细心的朋友可能发现了，其实在淘宝上也有闲鱼的推荐入口，比如首页导航栏里，往左划就能找到：:

再者呢，大家平时淘宝上买过的东西，交易完成之后，会有一个“卖了换钱”的按钮，点击之后，就能跳到闲鱼上一键发布了。

那这无形间，其实也是增加了闲鱼的流量曝光，一部分的淘宝用户直接通过平台导流到闲鱼。

这也就是第一种卖货模式。就是平时啊大家家里闲置的东西，或者淘宝上买回来，不能退货了的，但又不太想要的商品，都能拿到闲鱼上去卖。

毕竟闲鱼上大多数，80后，90后，现在00后也比较多了，大部分是宝妈族，学生党，那这些人呢，首先他们爱贪便宜，其次呢，他们有剁手的习惯，消费能力极强，再者呢，他们收入普遍不高，特别是学生党啊，几乎没什么收入。

哎，那他们就有一个这样的思维：我先买回来，不喜欢呢，或者不好用我就给他再出掉，这样的话也算是减小压力了。

所以对他们来说，他们是买家，同时也是卖家，这样，淘宝是他们主战场，那闲鱼自然就是他们的副战场了。

我们既然是做项目，那肯定要把咱们的利益最大化，而不是只是当成一个购物的app去玩。

我们既然是做项目，那肯定要把咱们的利益最大化，而不是只是当成一个购物的app去玩。

那我要着重介绍的就是下面这种模式：利用自有货源或者找到低价货源加价卖。

自有货源怎么玩呢，比如：有一个伙伴呢，他家是开水龙头厂的，他在闲鱼上卖水龙头等五金商品，因为是自家工厂嘛，当然价格低，成本3块钱左右一个，质量也有保证。

那放到闲鱼上呢，他卖8块一个，邮费另算，满4件起包邮，至于效果，单个宝贝的浏览现在已经破2k了，每天平均几十件，排名前几个，一天稳妥的几百块。

另外一个伙伴呢，是个大学生。那她呢，之前是做微商的，女孩子嘛，不想天天发朋友圈，发广告什么的。

她就把微商一些东西，拿到闲鱼上来卖。比如啊手机壳啊，耳钉啊，项链什么的，顺便再去阿里巴巴上进一些好看的配饰啥的。

然后呢，她把主图和文案做得特别的少女化，都是BlingBling的那种。又因为是代理嘛，所以拿到的价格相对比较低，又是一件代发，平均一件加价4~5块钱，闲鱼上就卖了。一天也能卖出去10单左右吧，对于一个女孩子来说，几十块钱的零花钱还是蛮可观的了。
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                2023-10-02

            

        
	
                            
                    
                                            
                

                        
                淘宝开店什么类目好做？做淘宝店需要投入多少钱？_2023必读

                2023-10-02

            

        
	
                            
                    
                                            
                

                        
                淘宝开药店流程，淘宝开药店要求有哪些？

                2023-10-02

            

        
	
                            
                    
                                            
                

                        
                淘宝上零食店怎么开？开零食店需要什么许可证？_今日已更新
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                京东24期免息券哪里领？京东24期免息需要白条额度吗？
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                淘宝竞店监控是什么意思？竞店数据主要看哪些？_今日已更新
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标签
《中庸》和《大学》的区别是什么
《竹石》用了什么写作手法（竹石的写作方法）
《竹石》表达了作者怎样的思想感情
一百元怎么折爱心（一百元怎么折爱心视频）
中医四大经典著作是什么（中医四大经典著作有哪些）
乡村简笔画怎么画（乡村简笔画画法）
交互
产品经理
卫冕堂皇是什么意思（冠冕堂皇中的堂皇是什么意思）
图片水印怎么去掉（手机图片水印怎么去掉）
大果子的做法是什么（大果子是怎么做的）
如何孝顺婆婆（怎样孝敬婆婆）
如何快速去除鱼尾纹（如何快速去除鱼尾纹图片）
岑参的边塞诗有哪些（岑参的边塞诗有哪些特点）
工具
张继是哪个朝代的（张继是哪个朝代的人诗人）
微信相册怎么制作（微信相册制作小程序）
手机尾插怎么更换（手机尾插怎么更换电池）
用户需求
直接描写和间接描写的区别是什么
眼部精华和眼霜用法一样吗（眼部精华和眼霜一样吗?）
眼部精华每天都要用吗（眼部精华需要早晚都用吗）
眼部精华液正确使用方法是什么
讲卫生防疾病手抄报怎么画（讲卫生防疾病的手抄报怎么做）
设计
豉汁蒸排骨怎么做（豉汁蒸排骨怎么做视频）
锅盔的制作过程是什么（做锅盔的过程）
阳光板安装方法是什么（阳光板常用安装方法）
零基础怎么学游泳（零基础学游泳视频教程）
高端ppt有什么制作教程（高级ppt制作教程图文）
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